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LA QUESTION PRATIQUE

‘QUEL PRODUIT DE RETRAITE CHOISIR

ENFONCTION DE SES OBJECT

Le terme de « produit
de retraite » recouvre

«

SI'LE‘BUT ESTDE en réalité des objec-
GENERER DES tifs patrimoniaux et des pla-
cements tres différents.

REVENUS, MIEUX
VAUTOPTER

La grande question a se
poser : souhaitez-vous
obtenir un capital ou

POUR UNE bien des revenus com-
SORTIEEN plémentaires une fois
RENTE. a la retraite ?

Dans le premier cas,

le pécule obtenu ser-
vira & solder un crédit
immobilier par exem-
ple, a acheter un

T appar-

'OLIVIERFAROUZ
fAA S DIRECTEUR GENERAL DE
ARCAPATRIMOINE

FS?

tement en bord de mer ou en-
core & aider ses enfants. Une
fois a la retraite, vous n'aug-
menterez pas vos revenus
mais réduirez vos dépenses.
Dans cette optique, le produit
le plus adapté reste 'assuran-
ce-vie investie en unités de
compte. Sur ces’ « multisup-
ports », les versements régu-
liers sur des fonds en actions
permettent — en cas de mau-
vaises performances — de
lisser le prix d’achat des parts
a un niveau bas et de béné-

ficier d'un effet de levier a la -

sortie.

I PRIVILEGIER LA SECURITE

Si, au contraire, 'objectif est
de générer des revenus com-
plémentaires, mieux vaut op-

ter pour une sortie en rente
viageére, versée par l'assureur
jusquau déceés. Perp, Perco,
contrat Madelin, PEP, assu-
rance-vie, ou encore PEA... les
produits ne manquent pas.

Un conseil : investissez au
moins dix ou vingt ans et
veillez & ce que le taux de
conversion du capital en rente
soit fixé au jour de la souscrip-
tion et non a celui de la liqui-
dation. Car, d’ici laretraite, les
tables de mortalité peuvent
avoir changé, et certainement
en défaveur de l'assuré. Lal-
longement de lespérance de
vie et donc du versement des
rentes permettra mécanique-
ment de lisser une éventuelle
contre-performance des mar-
chés.

Dans tous les cas, n’hésitez
pas a arbitrer pour privilégier
la sécurité au fur et 4 mesure
que la date de sortie se rap-
proche. Une gestion « par
horizon d’dge » proposée par
certains contrats peut tout a
fait correspondre. =
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